
Il linguaggio per convincere

Relatrice: Dott.ssa Laura Maestri RS e Moderatore: Ing. Pasquale Capezzuto – Consigliere OIBA

Per la partecipazione al seminario saranno riconosciuti n.3. Il seminario è riservato ai soli iscritti all’OIBA.
Stante quanto disposto dalla circolare n. 537 del CNI, i 3 CFP saranno accreditati SOLO agli iscritti all’Ordine degli
Ingegneri della Provincia di Bari.
Confermando la propria iscrizione si riceverà via e-mail il link per partecipare attraverso piattaforma GoToWebinar
Il link trasmesso sarà sempre presente anche nella propria Area Personale
Registrazione obbligatoria attraverso il portale dell’Ordine https://bari.ordinequadrocloud.it/ISFormazione-Bari/

Ore 15:00 – Ing. Pasquale Capezzuto: Saluti e introduzione al seminario

Ore 15:00 – Dott.ssa Laura Maestri
. Utilizzare il linguaggio che funziona meglio con la specifica persona
. Comprendere come l'altro elabori le decisioni per guidarne l'orientamento
. Le tecniche di linguaggio più evolute del neuromarketing, efficacissime!
. I termini da eliminare per non insinuare dubbi sulla propria credibilità

Attraverso l’osservazione e l’utilizzo delle appropriate dinamiche linguistiche, è possibile adattare
la comunicazione alla modalità sensoriale dell’interlocutore, anche attraverso email e messaggi
scritti, con la finalità di catturare l’interesse, farsi ascoltare di più e facilitare la comprensione.

Programma

SEMINARIO – 3 CFP

7 giugno 2022

Ore 18:00 – Conclusioni

https://bari.ordinequadrocloud.it/ISFormazione-Bari/

